bee2link group investit le marché du deux-

N
b e 92 I N k roues et lance sa plateforme digitale OpenFlex

group aupres des professionnels du secteur

Communiqué de presse L’éditeur présentera sa nouvelle application digitale lors du Salon
du 2 Roues du 7 au 10 mars a Lyon.

4 *‘b':is'} OpenFlex

Paris, le 29 février 2024 - bee2link group, acteur majeur dans le développement de solutions digitales pour
la distribution automobile, compléte sa plateforme OpenFlex avec tous les modules métiers et les
spécificités liées a 'univers du deux-roues. Cette nouvelle plateforme digitale offre désormais une solution
compléte pour piloter des parcours d’achat et de vente de véhicules d’occasion de bout en bout.

L'éditeur présentera cette solution professionnelle lors du Salon du 2 Roues, stand 4E12, qui se tiendra du
7 au 10 mars a Lyon.

OpenFlex digitalise le marché du deux-roues

Fidele a sa politique d'innovation, I'éditeur francais franchit un nouveau cap et ouvre désormais sa
plateforme digitale aux professionnels du secteur.

Modulable et ouverte par de nombreuses possibilités d'interfaces (API), cette solution unique s'intégre a
I'écosysteme digital des acteurs du marché, et permet de gérer 'ensemble de la chaine de valeur liée a la
commercialisation de deux-roues d’occasion, améliorant ainsi la productivité de ses utilisateurs.

A cette fin, OpenFlex integre et synchronise au cceur d'une seule et méme plateforme tous les modules
métiers et les spécificités liees a la distribution de deux-roues (moto, scooter, quad, etc.) pour une
expérience 100% connectée : de 'estimation de reprise aux actions de fidélisation client, en passant par la
gestion de stock.

Les modules sont activables en fonction des besoins de chaque distributeur/constructeur et de leur
maturité digitale. lls couvrent les segments majeurs du cycle de vente : estimation et achat, gestion des
stocks, (re)marketing, traitement des leads, vente, livraison, fidélisation et pilotage de I'activité.

La digitalisation au service de ventes augmentées

En mettant le meilleur du digital et de la data au service de la rentabilité, OpenFlex offre une expérience
de vente phygitale qualifiée de bout en bout, entierement automatisée et ce, quel que soit le point
d’entrée : publication d’annonces, gestion des leads, estimation de reprise, édition de la documentation
commerciale, démarches et documentation administratives, etc.



Sa simplicité d'utilisation et son interface intuitive permettent notamment aux professionnels de piloter un
parcours d’estimation de reprise en seulement quelques clics, a partir du numéro d'immatriculation de
n'importe quel véhicule encore coté. La valeur de marché et le radar des annonces de véhicules similaires
sont disponibles en temps réel, et la personnalisation des FREVO permet au distributeur d’adapter son offre
a sa politique commerciale.

OpenFlex se connecte aux principaux portails dannonces automobiles (La Centrale, leboncoin,
AutoScoot24, etc.), pour diffuser automatiqguement les offres des distributeurs sur I'ensemble du marché
des véhicules d’occasion en France.

La ligne de vie de chaque véhicule est entierement personnalisable, et des alertes sont générées en fonction
de I'age du stock. La plateforme permet également une mise a jour automatique des prix de vente en interne
et sur les différents portails d'annonces en cas de fluctuations de prix du marché.

Véritable Poste Vendeur et CRM, OpenFlex integre la gestion des accessoires, et assure également I'édition
des affichettes de prix et la gestion de toute la documentation commerciale (offre de prix, bon de
commande, etc.). Toutes les informations, les échanges et les transactions avec les prospects et clients
finaux sont historisés dans le strict respect du RGPD. Ceci afin de faciliter les démarches commerciales et
administratives ; et par la suite, de maintenir la relation client et d’anticiper les futurs renouvellements.

Grace a ces fonctionnalités phares, les professionnels du secteur peuvent ainsi optimiser leur sourcing,
générer des leads qualifiés et démultiplier leurs ventes de véhicules d'occasion.

Une offre de lancement

La plateforme OpenFlex sera présentée lors du Salon du 2 Roues qui se tiendra du 7 au 10 mars a Lyon. A
cette occasion, I'éditeur francais proposera une offre de lancement avec deux packs : un ‘Pack Reprise’, et
un ‘Pack VO’ (reprise et vente). Ces packs sont offerts pendant les 3 premiers mois pour toute souscription
d'un an avant le 30 avril 2024.

« Depuis notre création, nous avons mis I'innovation et 'intégration des technologies de pointe au coeur de notre
stratégie pour accompagner nos clients vers le nouveau modele de la distribution. Aujourd’hui, nous sommes
fiers de mettre notre expertise et notre savoir-faire au service des professionnels du deux-roues pour faciliter leur
quotidien et améliorer leur business. En mariant le meilleur des deux mondes, humain et technologie, OpenFlex
offre aux professionnels des parcours de vente phygitaux optimaux pour gagner en performance et en
rentabilité. »

Benoit Bachelot, Directeur des Ventes et des Opérations _J
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A propos de bee2link group

Précurseur dans le développement et I'édition de plateformes et applications digitales
en mode SaaS pour la distribution automobile, bee2link concoit des solutions
transversales visant a digitaliser les processus métiers des différents acteurs du
secteur : constructeurs, groupes de distribution et distributeurs indépendants.
Fortement implantée en France, 'entreprise connait également une forte croissance a
I'international, avec des activités déployées dans 11 pays.

bee2link est la marque historique du groupe, composée également de quatre autres
entités : agence K et 3Dsoft, toutes deux achetées en 2019, ainsi que neuralytics et
Terranova Web Systems, acquises en 2021. bee2link group emploie aujourd’hui pres
de 130 personnes en France et en Italie.

Fin 2022, bee2link group s'est rapproché de COSMOBILIS Group, acteur européen de
la nouvelle ‘automobilité’. La mise en commun de leurs savoir-faire permettra la
création d’'une plateforme unique de services et de solutions digitales intégrées,
capable de répondre a tous les besoins de mobilité des professionnels et des
particuliers.
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