
1 à 2 marques une activité VO
principalement

pas ou peu d’outils
digitaux à date

Services à la consommation

Options
Parcours de réservation en ligne

e-réservation, e-paiement, e-signature

Pack
VO

Parcours 
Concession et Web

Le pack de niveau 1

comprend :

Suivre et piloter l’activité

Visualiser et gérer efficacement :

Simplifier la gestion administrative

Optimiser la gestion des tâches de secrétariat :

Faciliter la vente de crédits auto

Fournir aux vendeurs des outils d’aide à la vente :

Améliorer l’expérience client

Être présent à chaque étape du tunnel d’acquisition :

Pack n ivea u  1
Vous souhaitez simplifier et 
optimiser la gestion de votre 
activité au quotidien, sans 
augmenter votre masse 
salariale et/ou externaliser 
et sans investir massivement.

Amorcer sa 
transformation 
digitale

Vous avez...
P R O F I L

Les stocks 
Les ventes : véhicules, financement

Les affectations et les traitements

Paramétrage de la ligne de vie d'un véhicule 

Suivi des démarches pour les entrées / sorties

Édition automatisée de documents administratifs

Éviter les multiples saisies

Affichage mensualités pour les véhicules éligibles

Obtenir un accord de principe des financières

Expérience client consistante off- et on-line

Parcours de réservation en ligne

Parcours complet de vente en ligne
(prochainement)

https://bee2link.fr/
https://fr.linkedin.com/company/bee2link


La promesse pour vous de pouvoir piloter, à partir d’une 
plateforme unique, l’intégralité de votre activité. 

Gérer votre chaîne de valeur

Des packs pensés pour répondre à vos besoins particuliers 
en fonction de votre maturité digitale 

Les Packs Préconisés

Amorcer sa 
transformation 
digitale

Optimiser ses 
outils de gestion 
commerciale

Améliorer sa 
rentabilité et ses 
performances 

Niveau 2
Niveau 1

Niveau 3
Niveau 4

Suivre et piloter 
l’activité

Simplifier la gestion 
administrative

Faciliter la vente de 
crédits auto

Améliorer 
l’expérience client

Suivre et piloter 
l’activité

Optimiser la gestion 
commerciale

Gérer ses leads

Améliorer 
l’expérience client

Suivre et piloter 
l’activité

Optimiser la gestion 
commerciale

Gérer ses leads

Dématérialiser 
les dossiers

Suivre et piloter 
l’activité

Optimiser la gestion 
commerciale

Gérer ses leads

Fidéliser/Conquérir 
les clients

Estimer
& acheter

Gérer les 
stocks

(Re) Marketer
les véhicules 

Traiter
les leads

Vendre Livrer Fidéliser

Améliorer 
l’expérience client

L’opportunité pour votre client de construire son 
parcours comme il l’entend, en lui permettant, à chaque 
étape, de choisir de la réaliser en concession ou en ligne.

Structurer son 
activité
commerciale 
VN/VO

https://bee2link.fr/
https://fr.linkedin.com/company/bee2link

